
Переславская Краеведческая Инициатива. — Тема: предприятие. — №7618.

Магазин у проходной

Недавно у проходной объединения «Славич» появился магазин по распродаже отходов
производства. Здесь же можно произвести оплату и некоторых видов услуг: выписать топливо,
заказать машину для перевозки грузов. Хорошее дело начали — и людям удобно, и объединению
прибыль.

Что можно приобрести в магазине? Производство №1 сдаёт отходы аморфной основы,
лавсановой плёнки, большие полиэтиленовые мешки из-под сырья. Намечено продавать и шпагат
из лавсановой кромки, который также делают из отходов в производстве №1. Цех №4
поставляет в магазин некондиционную подложку, другую продукцию из отходов, цех №22 —
почтовые ящики и рейки, цех №7 — цветную и парафинированную бумагу.

— Большой спрос на дерево — бруски, штакетник, фанеру, а также плитку, пластик, —
рассказывает продавец магазина Р. Н. Чихачёва. — В день обслуживаю около семидесяти
человек.

Действительно, пока мы беседовали с Риммой Николаевной, сюда постоянно заходили люди.
Мастер цеха №4 Ю. М. Юшин оформил заказ на машину. Пришёл с заявлением, подписанным
начальником транспортного цеха. Теперь ему осталось отдать заявление с оплаченным чеком
водителю или диспетчеру.

Спрашиваю, удобнее ли стало оформлять подобные виды услуг через магазин?
— Конечно. Раньше для выписки той же машины мне пришлось бы обойти не менее восьми

кабинетов.
Директор объединения Анатолий Александрович Пугачёв считает, что нужно ещё больше

расширять ассортимент товаров, а цехам дать стимул для заинтересованности в поставке
отходов производства и продукции, изготовленной из отходов.

— Зачем нам, к примеру, шпагат из лавсановой кромки увозить куда-то, если его здесь
хорошо покупают, — говорит он, — продавать у себя и экономичнее, и удобнее.

— А как можно заинтересовать цехи в реализации отходов?
— Экономикой. От реализации продукции из отходов в бюджет объединения идёт прибыль.

Из этой суммы можно делать отчисления на премирование цехов. Чем больше количество
реализованных отходов и продукции из них, тем больше сумма премии. Премировать будем
прежде всего мастеров и людей, которые непосредственно занимаются этой работой. А магазин
поможет изучить спрос.

А. Новожилова,
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